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Avis des Utilisateurs : 10/10 

 
 

Source  Nombre d’avis    Score  

Peerspot  222   4,7/ 5  

G2 725   4,6 / 5 

Capterra  381   4,7 / 5  

Trustradius  128   8,5 / 10 

Gartner  8   4,1 / 5  

Score moyen   4,6 / 5   

 
 

 

 
(Capterra) 

 

 

 
(Trustradius.com) 

 

https://www.capterra.fr/software/1024614/monday-crm
https://www.trustradius.com/products/monday-sales-crm/reviews
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(G2) 

 
 

 
(Gartner.com) 

 

 
(Peerspot) 

  

https://www.g2.com/products/monday-sales-crm/reviews
https://www.gartner.com/reviews/market/sales-force-automation-platforms/vendor/monday-com/product/monday-sales-crm
https://www.peerspot.com/products/monday-com-reviews
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Récompenses : 10/10 

 

 

 
(Monday.com) 

 

 
(crozdesk.com) 

 
Elu comme leader en été 2023(G2) 

 

 

 

https://monday.com/lang/fr/crm/?cq_src=google_ads&cq_cmp=937129878&cq_term=monday%20sales%20crm&cq_plac=&cq_net=g&cq_plt=gp&utm_medium=cpc&utm_source=adwordsbrand&utm_campaign=ww-en-prm-workos-work_mgmt-brand-e-search-desktop-core-aw&utm_keyword=monday%20sales%20crm&utm_match_type=e&cluster=&subcluster=&ati=&utm_adgroup=monday%20CRM&utm_banner=638027500695&gad_source=1&gclid=CjwKCAiA6byqBhAWEiwAnGCA4Dh1bn1Wg6rTdq4EjRqi4SGB4d3bfXiqlSe_rDIhjpPakyxYwavQ2BoCuPoQAvD_BwE
https://crozdesk.com/software/monday-sales-crm
https://www.g2.com/products/monday-sales-crm/reviews
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https://www.trustradius.com/products/monday-sales-crm/reviews
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Interface et expérience utilisateur : 10/10 

 
Retours des utilisateurs sur l’interface : 
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(Capterra) 

 

 

https://www.capterra.fr/software/1024614/monday-crm
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(Trustradius.com) 

 

https://www.trustradius.com/products/monday-sales-crm/reviews
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(G2) 

 

 
(Gartner.com) 

 

 

https://www.g2.com/products/monday-sales-crm/reviews?utf8=%E2%9C%93&filters%5Bcomment_answer_values%5D=Interface
https://www.gartner.com/reviews/market/sales-force-automation-platforms/vendor/monday-com/product/monday-sales-crm
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https://www.peerspot.com/products/monday-com-reviews
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Interface en image : 
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(Monday.com) 

 

 

 

  

https://monday.com/lang/fr/crm/?cq_src=google_ads&cq_cmp=937129878&cq_term=monday%20sales%20crm&cq_plac=&cq_net=g&cq_plt=gp&utm_medium=cpc&utm_source=adwordsbrand&utm_campaign=ww-en-prm-workos-work_mgmt-brand-e-search-desktop-core-aw&utm_keyword=monday%20sales%20crm&utm_match_type=e&cluster=&subcluster=&ati=&utm_adgroup=monday%20CRM&utm_banner=638027500695&gad_source=1&gclid=CjwKCAiA6byqBhAWEiwAnGCA4Dh1bn1Wg6rTdq4EjRqi4SGB4d3bfXiqlSe_rDIhjpPakyxYwavQ2BoCuPoQAvD_BwE
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Fonctionnalités et capacités : 9/10 
 

Fonctionnalités  

 
- Synchronisation des e-mails 

Synchronisez entièrement vos comptes Gmail/Outlook pour recevoir et envoyer des e-mails, 
ou connectez automatiquement vos e-mails envoyés, le tout depuis monday.com. 

- Suivi des e-mails 
Recevez des notifications automatiquement quand un prospect ouvre ou répond à un e-mail, 
afin de réaliser vos suivis au bon moment. 

- Modèles d'e-mail 
Gagnez du temps en envoyant des modèles d'e-mails personnalisés qui se remplissent 
automatiquement en fonction des informations du contact. 

- Gestion des activités 
Connectez toute activité liée à un contact ou prospect, tels que les appels, réunions, 
remarque et autres afin de toujours savoir où en est la communication. 

- Tableaux de bord 
Augmentez la visibilité à l'aide de tableau de bord personnalisés qui signalent 
instantanément la progression des contrats, les chiffres des ventes et la performance de 
l'équipe. 

- Prévisions de vente 
Déterminez la valeur d'un contrat et sa probabilité d'aboutir. Exploitez les rapports pour 
comparer les prévisions aux ventes réelles et analysez les prévisions par mois, par 
représentant commercial ou tout autre critère. 

- Suivi des activités 
Accédez à toutes les activités de votre équipe, tels que les appels et réunions, depuis une 
plateforme unique, pour suivre leur performance, comprendre leurs capacités et anticiper. 

- Objectifs d'équipe 
Gérez les quotas de votre équipe dans le temps, suivez les victoires et visualisez les objectifs 
pour des utilisateurs spécifiques ou pour l'ensemble de l'équipe. 
 

- Importation des données 
Transférez tous vos prospects, contacts et comptes existants depuis Excel ou via une API 
directement dans monday CRM. 

- Fusion entre les doublons 
Recevez des alertes lorsque vous saisissez un prospect ou un compte en double. Supprimez 
les doublons en identifiant et en fusionnant les prospects et les contacts en double. 

- Acquisition de prospects 
Capturez des prospects en les intégrant à vos outils existants, en ajoutant un formulaire à 
votre site web, ou simplement en les ajoutant manuellement lorsque vous les contactez. 
 

(Monday.com) 

 

https://monday.com/lang/fr/crm/features
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(Monday.com) 

  

https://monday.com/lang/fr/crm/features
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Intelligence artificielle intégrée  
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(Monday.com) 

Gemini : 

« Monday.com propose plusieurs fonctionnalités d'intelligence artificielle (IA) qui peuvent aider les 
équipes à être plus productives et efficaces. 

Voici les principales IA intégrées à Monday.com : 

1. Workflows automatisés : 

- L'IA de Monday.com peut automatiser des tâches répétitives, telles que la création de 
tâches, l'envoi de notifications et la mise à jour des statuts. 

https://support.monday.com/hc/fr/articles/11512670770834-Commencer-avec-l-IA-de-monday
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- Cela permet aux équipes de se concentrer sur des tâches plus importantes et stratégiques. 

2. Assistant IA : 

- L'assistant IA de Monday.com peut répondre à des questions, fournir des suggestions et 
aider à trouver des informations. 

- Il peut également aider à automatiser des tâches et à gérer les projets. 

3. Champs intelligents : 

- Les champs intelligents de Monday.com permettent de collecter et d'organiser 
automatiquement des données. 

- Ils peuvent également être utilisés pour automatiser des tâches et pour créer des rapports. 

4. Intégrations IA : 

- Monday.com s'intègre avec plusieurs outils d'IA, tels que Zapier et Integromat. 
- Cela permet d'automatiser des tâches et de créer des workflows plus complexes. 

Avantages des IA intégrées à Monday.com : 

- Gain de temps et d'efficacité : Les IA de Monday.com peuvent automatiser des tâches 
répétitives et aider les équipes à se concentrer sur des tâches plus importantes. 

- Amélioration de la collaboration : Les IA de Monday.com peuvent aider les équipes à mieux 
communiquer et à collaborer. 

- Meilleure prise de décision : Les IA de Monday.com peuvent fournir des insights et des 
analyses qui peuvent aider les équipes à prendre de meilleures décisions. 

Limites des IA intégrées à Monday.com : 

- Coût : Les fonctionnalités d'IA de Monday.com peuvent être coûteuses, en particulier pour 
les petites équipes. 

- Complexité : Certaines fonctionnalités d'IA de Monday.com peuvent être complexes à 
configurer et à utiliser. 

- Manque de flexibilité : Les IA de Monday.com ne sont pas toujours aussi flexibles que les 
solutions d'IA tierces. 

En conclusion, les IA intégrées à Monday.com peuvent être un outil puissant pour les équipes qui 
cherchent à gagner en productivité et en efficacité. 

Cependant, il est important de bien évaluer les avantages et les limites de ces fonctionnalités avant 
de les utiliser. 

Voici quelques conseils pour utiliser les IA de Monday.com de manière efficace : 

- Commencez par les tâches simples : Commencez par automatiser des tâches simples et 
répétitives. 

- Formez vos équipes : Assurez-vous que vos équipes sont formées à l'utilisation des IA de 
Monday.com. 

- Utilisez les intégrations : Utilisez les intégrations IA pour créer des workflows plus 
complexes. 
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- Surveillez vos résultats : Surveillez vos résultats pour vous assurer que les IA de Monday.com 
vous permettent d'atteindre vos objectifs. 

Si vous recherchez des solutions d'IA plus flexibles et puissantes, vous pouvez envisager d'utiliser 
des outils d'IA tierces. 

Voici quelques exemples d'outils d'IA tierces qui peuvent être intégrés à Monday.com : 

- Zapier 
- Integromat 
- IFTTT 

En conclusion, les IA intégrées à Monday.com peuvent être un outil puissant pour les équipes qui 
cherchent à gagner en productivité et en efficacité. » 

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 

 
(tiilt.io) 

 

 

 

https://www.tiilt.io/ai-monday-com-la-revolution-de-la-productivite/
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Performances et usage de la solution  
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 (Capterra) 

 

 

 
(Gartner.com) 

 

 

https://www.capterra.fr/software/1024614/monday-crm
https://www.gartner.com/reviews/market/sales-force-automation-platforms/vendor/monday-com/product/monday-sales-crm
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(Trustradius.com) 

 

https://www.trustradius.com/products/monday-sales-crm/reviews
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(G2) 

 

https://www.g2.com/products/monday-sales-crm/reviews?utf8=%E2%9C%93&filters%5Bcomment_answer_values%5D=feature
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https://www.peerspot.com/products/monday-com-reviews
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En ce qui concerne la démonstration : 
Monday Sales CRM propose un ensemble complet de fonctionnalités conçu pour rationaliser 

l'ensemble du processus de vente, en faisant un outil précieux pour les entreprises cherchant à 

améliorer leur efficacité commerciale. Avec Monday Sales CRM, vous pouvez facilement capturer et 

organiser les prospects, vous assurant qu'aucune opportunité potentielle ne soit négligée.  

 

La plateforme vous permet d'entrer et de catégoriser efficacement les prospects, créant ainsi une 

base solide pour la gestion efficace des prospects. Une fois les prospects rassemblés, Monday.com 

vous aide à évaluer leur qualité et leur potentiel. Vous pouvez définir des critères personnalisés pour 

qualifier les prospects, assurant ainsi à votre équipe commerciale de se concentrer sur les prospects 

les plus prometteurs. Une fois qualifiés, les prospects sont facilement convertis en contacts au sein 

du CRM, assurant une transition fluide de l'intérêt initial à l'établissement de relations clients plus 

approfondies. 

 

 La plateforme facilite également la liaison des comptes, des contacts et des transactions, créant une 

vue holistique de votre écosystème commercial. Ces données interconnectées permettent à votre 

équipe de prendre des décisions plus éclairées et de cultiver efficacement les prospects. Monday 

Sales CRM fournit des outils robustes pour la gestion et la fidélisation des comptes, vous permettant 

de suivre les détails importants des clients, les interactions et l'historique. Cela garantit une 

approche personnalisée et efficace de la gestion des relations clients. 

 

 La plateforme facilite la clôture des transactions en offrant un centre centralisé pour toutes les 

informations liées aux transactions, facilitant ainsi la progression des prospects dans l'entonnoir des 

ventes et la réalisation de ventes. Générez efficacement des devis et des factures directement dans 

le CRM, rationalisant les aspects financiers de votre processus de vente et garantissant une 

documentation précise. Restez au top des activités et des tâches critiques avec le suivi des activités 

intégré. Surveillez les rappels, les rendez-vous et les dates importantes pour maintenir une approche 

commerciale proactive. Obtenez des informations précieuses sur vos performances commerciales 

grâce à des tableaux de bord personnalisables. Visualisez les principales métriques, surveillez les 

progrès et prenez des décisions basées sur les données pour optimiser vos stratégies de vente. 

Monday Sales CRM vous permet d'achever efficacement les processus de vente, en veillant à ce que 

toute la documentation et les suivis nécessaires soient complétés, contribuant ainsi à un flux de 

travail commercial plus organisé et efficace.  

(Youtube) 
 

 

 

 

https://www.youtube.com/watch?v=QjKcGGVPLVE&ab_channel=monday.com
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Sécurité : 8,5/10 

 

 

 

 

 

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 

 

 

 

 

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 

 

(Monday.com) 

 

 

 

 

 

https://monday.com/lang/fr/trustcenter/datasecure
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(Monday.com) 

https://monday.com/lang/fr/terms/all
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(Dapulse-res.cloudinary.com) 

 

 

(Trustradius.com) 

 

https://dapulse-res.cloudinary.com/image/upload/v1660576961/Generator_featured%20images/Languages/French/Legal/Global_Information_Security_Policy_-_V_2.1_-FR-target.pdf
https://www.trustradius.com/products/monday-sales-crm/reviews
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(Upguard)  

https://www.upguard.com/security-report/monday
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Stabilité et évolutivité : 8,5/10 
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 (Peerspot) 

 

https://www.peerspot.com/products/monday-com-reviews
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(Digitiz.fr) 

 

 

  

https://digitiz.fr/blog/monday-sales-crm/
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Connectivité et intégration : 9/10 
 

Monday.com propose plus de 200 intégrations avec des outils populaires, tels que : 
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(Monday.com) 

 

 

 

(G2) 

https://monday.com/crm/crm-integration
https://www.g2.com/products/monday-sales-crm/reviews?utf8=%E2%9C%93&filters%5Bcomment_answer_values%5D=feature
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(Capterra) 

 

  

https://www.capterra.fr/software/1024614/monday-crm
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Implémentation : 8,5/10 
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(G2) 

 

https://www.g2.com/products/monday-sales-crm/reviews?utf8=%E2%9C%93&filters%5Bcomment_answer_values%5D=setup
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(Capterra) 

 

https://www.capterra.fr/software/1024614/monday-crm
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(Trustradius.com) 

 

https://www.trustradius.com/products/monday-sales-crm/reviews
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(Peerspot) 

 

 

 

https://www.peerspot.com/products/monday-com-reviews
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(Business.com) 

  

https://www.business.com/reviews/monday-crm/
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Business international : 
International Oui 

National Oui 

N’importe  Oui 

 

Hébergement : 
Cloud Oui 

On-Premise Non 
SaaS Oui 

Hybride Non 

 

Développement spécifique : 
Peu Oui 

Beaucoup Non 

 

Implémentation : 
< 1 mois Oui 

1 à 6 mois Oui 

6 à 12 mois Oui 
> 12 mois Oui 
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Couverture fonctionnelle : 

 
Gestion des contacts et des clients Oui 

Gestion des ventes Oui 
Automatisation des campagnes marketing non 

Service client oui 
Analyse et rapports Oui 

Personnalisation et segmentation non 

 

Responsive : 

Oui 
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Rapport qualité prix : 9/10 

 
Période d’essai :  
Monday sales CRM propose une période d'essai gratuite de 14 jours  
 

Transparence :  
Monday sales CRM CRM met à disposition une page donnant une indication des prix.  

 
Prix : Monday sales CRM propose 4 offres : 
  

(Monday.com) 

 

https://monday.com/lang/fr/crm/pricing
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(Capterra) 

 

 

https://www.capterra.fr/software/1024614/monday-crm
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(G2) 

 

https://www.g2.com/products/monday-sales-crm/reviews
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(Trustradius.com) 

 

 
(Peerspot) 

 

 

  

https://www.trustradius.com/products/monday-sales-crm/reviews
https://www.peerspot.com/products/sage-crm-reviews
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Ancienneté de l’entreprise, nombre de client, 

d’employés et chiffe d’affaire : 8/10 

 

Ancienneté de l’entreprise : 2012 

Chiffre d’affaires : $308M 

Nombre de clients / utilisateurs : 186 000 clients 

Nombre d’employés : 1600 employées 

 

 

(Monday.com) 

 
(Google) 

 

 
(Sage.com) 

https://monday.com/p/about/
https://www.google.com/search?q=monday+revenue&oq=monday+revenue&gs_lcrp=EgZjaHJvbWUyCwgAEEUYExg5GIAEMgoIARAAGBMYFhgeMgoIAhAAGBMYFhgeMgoIAxAAGBMYFhgeMgoIBBAAGBMYFhgeMgoIBRAAGBMYFhgeMgoIBhAAGBMYFhgeMgYIBxBFGDzSAQgyNjIyajBqN6gCALACAA&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.sage.com/en-gb/about-us/contact-us/
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Maillage du territoire : 6/10  

 
 

 

 

(Monday.com) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

https://monday.com/help
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Écosystème de partenaires : 7/10 

 

Monday.com s'associe à un réseau mondial de partenaires pour étendre sa portée et offrir un service 

optimal à ses clients. 

En chiffres : 

- 227 partenaires répartis dans le monde entier apportent leur expertise et leur connaissance 
du marché local pour aider les clients à tirer le meilleur parti de Monday.com. 

- 11 partenaires en France constituent un réseau solide et accessible pour les clients 
français, leur offrant un accompagnement personnalisé dans leur langue maternelle. 

 

 

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 

 

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 

 

 

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 

 

 

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 

 

 

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 

 

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 

 

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 

 

(Monday.com) 

https://monday.com/p/find-a-partner/
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https://monday.com/p/find-a-partner/?gosearch=monday%20sales%20crm
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Support : 9/10 

 

 

 

 



 

Monday CRM 

 

  

 

  

 

Fevrier 2024 

 

  

 

 (Capterra) 

 

 

 

 

https://www.capterra.fr/software/1024614/monday-crm
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(Trustradius.com) 

 

 
 

https://www.trustradius.com/products/monday-sales-crm/reviews
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(G2) 

 

 
(Gartner.com)  

https://www.g2.com/products/monday-sales-crm/reviews
https://www.gartner.com/reviews/market/sales-force-automation-platforms/vendor/monday-com/product/monday-sales-crm
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RSE : 7/10  
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https://monday.com/p/esg/climate-apps/
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https://monday.com/p/esg/greener-future/
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https://monday.com/p/esg/esg-news/
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Ressources prises à disposition : 8/10 

Ressources Oui / Non Commentaires 

Forum / communauté clients Oui Source  

Livres blancs, infographies, études Non 
 

Tutoriels et formations Oui Source  

Blog Oui Source  

Webinaires, vidéos Oui Source  

Témoignages clients Oui Source  

Études de cas Non 
 

Démonstrations Non 
 

Si autre, préciser Press    

Transparence éditeur  9/10 

 

 
 
 
 

https://community.monday.com/
https://www.sage.com/fr-fr/formation/
https://monday.com/blog
https://monday.com/cs/webinars
https://monday.com/customers
https://monday.com/p/news/
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Notoriété : 9/10 

Notoriété de l’éditeur : 

Monday.com est reconnu pour sa notoriété en tant que logiciel de gestion de projet et de 

collaboration, offrant une flexibilité exceptionnelle pour répondre aux besoins variés des équipes. 

Bien que le terme "Monday Sales CRM" ne soit spécifiquement mentionné dans mes données jusqu'à 

ma dernière mise à jour en janvier 2022, Monday.com propose des fonctionnalités de 

personnalisation qui peuvent être adaptées à la gestion des ventes. Ses points forts comprennent 

une flexibilité remarquable permettant la création de tableaux de bord sur mesure, une 

collaboration efficace grâce à des outils intégrés, une visualisation claire des données à travers des 

tableaux et des graphiques, des fonctionnalités d'automatisation pour optimiser les processus, ainsi 

que des intégrations avec d'autres outils populaires. Pour des informations spécifiques sur "Monday 

Sales CRM", je vous recommande de consulter les sources les plus récentes directement auprès de 

Monday.com. 

Notoriété de la solution :  

- Nombre de résultats : 155 000 000 résultats (Monday sales CRM sur Google) 

- Popularité dans les sites spécialisés : Monday Sales CRM est une solution de gestion de la 
relation client (CRM) en ligne conçue pour aider les entreprises de toute taille à gérer leurs 
interactions avec les clients. 

Elle offre une gamme de fonctionnalités pour suivre les prospects, les clients, les 
opportunités et les ventes.Monday Sales CRM est une solution relativement nouvelle sur le 
marché, mais elle a déjà gagné en popularité auprès des entreprises de toutes tailles.elle est 
notamment recommandée par de nombreux sites spécialisés, tels que Capterra, G2 et 
GetApp. 

Monday Sales CRM a été récompensé par de nombreuses organisations, notamment : 

- Capterra : meilleur logiciel CRM en 2023 
- G2 : leader du marché du CRM en 2023 

Voici quelques exemples concrets de la popularité de monday sales CRM dans les sites spécialisés : 

- Sur Capterra, monday sales CRM a une note moyenne de 4,7 étoiles sur 5. 

- Sur G2, monday sales CRM a une note de 4,6 étoiles sur 5. 
- Nombre de clients / utilisateurs :186000 clients. 

- Trafic sur le site web (données Similarweb) : 31.4M de visiteurs (Octobre 2023). 
 

  

https://www.similarweb.com/fr/website/monday.com/#overview
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Positionnement éditeur et solution : 7/10  

 

 
(G2) 

 

 

 
(frenchweb.fr) 

 

 
(Google) 

https://www.g2.com/categories/crm#grid
https://www.frenchweb.fr/connaissez-vous-monday-com-la-plateforme-de-gestion-de-projet-crm-et-marketing/442508
https://www.google.com/search?q=MONDAY+crm++chiffre+d%27affaire&sca_esv=563841496&biw=1366&bih=651&sxsrf=AB5stBgy1oqLkfWaOV7u_Crh7N3z0j-DnA%3A1694215808503&ei=gK77ZOOYHoqU9u8P6ZypyAc&ved=0ahUKEwjj2MDblZyBAxUKiv0HHWlOCnkQ4dUDCBA&uact=5&oq=MONDAY+crm++chiffre+d%27affaire&gs_lp=Egxnd3Mtd2l6LXNlcnAiHU1PTkRBWSBjcm0gIGNoaWZmcmUgZCdhZmZhaXJlMgUQABiiBDIFEAAYogRIlRdQ1hNYhRVwA3gAkAEAmAGtAaABmAKqAQMwLjK4AQPIAQD4AQHiAwQYASBBiAYB&sclient=gws-wiz-serp
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https://www.capterra.com/p/245800/Monday-CRM/
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Compatibilité : 

 (Rapport de références) 

 

(Google.com) 

https://www.google.com/search?q=monday+sales+crm+pour+quel+entreprise&sca_esv=581581605&sxsrf=AM9HkKkxC8mEurQiryPREDON59ICpXVJCw%3A1699740088262&ei=uPlPZZjMD8e0i-gPuM67qA8&ved=0ahUKEwiYiK-h-byCAxVH2gIHHTjnDvUQ4dUDCBA&uact=5&oq=monday+sales+crm+pour+quel+entreprise&gs_lp=Egxnd3Mtd2l6LXNlcnAiJW1vbmRheSBzYWxlcyBjcm0gcG91ciBxdWVsIGVudHJlcHJpc2UyBRAhGKABMgUQIRigAUizE1C7AljPEnABeAGQAQCYAcMBoAHjEKoBBDAuMTW4AQPIAQD4AQHCAgoQABhHGNYEGLADwgIEECMYJ8ICCBAhGBYYHhgdwgIHECEYoAEYCuIDBBgAIEGIBgGQBgg&sclient=gws-wiz-serp#ip=1
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(Softwareadvice.fr) 

https://www.softwareadvice.fr/software/348750/monday-crm
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(Discovery.hgdata.com) 

  

https://discovery.hgdata.com/product/monday-sales-crm
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(Gartner) 

Services 9 

Production industrielle 8 
Distribution 8 

Activités financières 7 

Gouvernements et ONG 6 
Énergie 7 

Transport et logistique 8 

Construction 7 

Aérospatial et défense 6 
 

0 à 2 millions d’€ 9 

2 à 10 millions d’€ 8 
10 à 50 millions d’€ 7 

50 à 200 millions d’€ 0 

200 millions à 1 milliard d’€ 0 

Plus d’1 milliard d’€ 0 

 


	- Synchronisation des e-mails
	- Suivi des e-mails
	- Modèles d'e-mail
	- Gestion des activités
	- Tableaux de bord
	- Prévisions de vente
	- Suivi des activités
	- Objectifs d'équipe
	- Importation des données
	- Fusion entre les doublons
	- Acquisition de prospects
	Performances et usage de la solution
	Monday.com s'associe à un réseau mondial de partenaires pour étendre sa portée et offrir un service optimal à ses clients.


